Was das Modul macht

Strukturiert Verkaufsgesprache: Bedarf ermitteln, Nutzen formulieren, Einwande
behandeln, Abschluss klaren.

Was das Modul nicht macht
* Schliel8t keine Vertrage ab.

* Keine CRM-Datenpflege.

* Keine Preisfindung.

Wie du das Modul nutzt (3 Schritte)
1 Produkt/Angebot definieren.

2 Fragen & Einwand-Prompts generieren.

3 Abschluss-Leitfaden exportieren.

FUr wen das Modul geeignet ist

Far Vertrieb, Beratung, Outbound-Teams.



